PROYECTO FINAL
PAPELERIA PAPEL Y LÁPIZ
Objetivo: Aplicar los conocimientos adquiridos durante la clase, con el fin, de determinar las fortalezas y debilidades del estudiante.
1. Abra el archivo planilla de ventas, ubíquese en la hoja planilla de ventas en las celdas factura y digite uno de los códigos de la factura que se encuentra en la Bd papelería; mediante la función Buscarv con sus respectivas validaciones (eserror y esblanco) debe programar que traiga los siguientes datos: Nit del Cliente, Nombre cliente, teléfono, dirección, departamento, cantidades, frecuencia de venta en días, valor unitario, forma de pago.
2. Calcular del precio de venta total de acuerdo a las cantidades de compra por cada uno de los clientes.
3. Si las cantidades se encuentra entre 10-20 se le otorgará un descuento del 3%, si las cantidades se encuentran entre 21-30 se le otorgará un descuento del 4,5%, de lo contrario sería del 5%.
4. Subtotal: (precio de venta – descuento)
5. Si el subtotal es mayor o igual a 90.000 se le cobrará un IVA del 19%.
6. Si el subtotal es menor o igual a 400.000 se le cobrará una rete-fuente del 3,5%
7. Total a pagar es igual a (Subtotal+Iva-retefuente)
8. Si la frecuencia de compra es mayor o igual a 15 días se considera “Mala Demanda”, de lo contrario se considera “Buena demanda”.
9. Determinar el promedio, máximo y mínimo de ventas.
10. Aplicar formatos de texto, formatos de número (millares sin decimales y monetario sin decimales para el subtotal y el total a pagar)
11. Elaborar Factura de Venta, mediante la función Buscarv con sus respectivas validaciones (eserror y esblanco.
12. Realizar una validación de datos de la celda de cantidad entre mínimo 5 máximo 60, frecuencia de compra entre mínimo 2 máximo 45 días 
13. Elaborar un filtro sencillo que visualice los clientes ubicados en el departamento de Antioquia y Risaralda.
14. Elaborar un filtro avanzado, que indique el total de las ventas por cliente de los departamentos Cundinamarca y Tolima
15. Realizar un subtotal que visualice el total del subtotal y total a pagar por frecuencia de compras en días.
16. Realizar una tabla dinámica que visualice el total a pagar por cliente.
17. Realizar un gráfico dinámico que visualice los clientes que pagan a crédito y contado, segmentándolo por departamento.
18. Elaborar un tablero dinámico en el cual se evidencie el total de las ventas, el top 5 de compradores y sus respectivas ventas y gráfico (utilizando el tipo de letra playbill), el top 5 de productos y el total vendido con su respectivo gráfico (utilizando el tipo de letra playbill), gráfico lineal de ventas por producto, gráfico de barras de acuerdo a la forma de pago acordada con la compañía segmentándolo por departamento. Dentro del archivo se encuentra el diseño, las hojas para realizar el dashboard y las tablas dinámicas necesarias para obtener la información solicitada anteriormente.
19. En la hoja planilla de ventas se debe permitir que cualquier usuario pueda digitar el código de la factura y las cantidades de venta y se debe bloquear y proteger la demás información.
20. En la hoja factura de venta se debe permitir que cualquier usuario pueda digitar el código de la factura y se debe bloquear y proteger la demás información.
21. Cifrar el libro con contraseña.
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